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techniques du commerce international (risque
de change, risque crédit, moyens de paiement,
marketing international, assurance Coface. ..).
En septembre viennent les derniéres recom-
mandations et orientations stratégiques aux
dirigeants qui passent individuellement devant
la commission Développement export. Puis,
Cest l'entrée dans le bain avec un suivi per-
manent, notamment sur le montage des dos-
siers administratifs et par la participation a des
missions ou des salons. Depuis sa création, 55
entreprises ont bénéficié du dispositif. « Ce
programme est un moteur d’affaires a lexport.
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Parmi les entreprises sélectionnées, deux sont
suivies également une seconde année », com-
mente Gérard Nouen. Les entreprises plus
ancrées dans lexport bénéficient avec Procamex
de conseils. Mensuellement, des réunions se
déroulent avec intervention d’experts sur un
marché ou un theme précis (voir encadré ci-
desssous). Tassociation propose également des
actions collectives avec des missions de pros-
pection.

Frédéric Dubessy, a Marseille
Contact Procamex : voir contacts en région Provence-
Alpes-Cote d’Azur, p. 47.

Réunions d’informations et

[ 8 pays cibles en 2007 pour les Arlésiens |

Missions d’entreprises

de sensibilisation pays
> 22 février : Finlande
> Avril : Royaume-Uni
> Mai : Japon

> 26 septembre : Gréce
> Novembre : Libye

>3 au 8 juin : Suisse

> 24 au 30 juin : Russie (avec la CCI de Marseille-
Provence)

> 14 au 19 octobre : Finlande

> 20 au 23 novembre et 27 au 30 novembre : Espagne
(avec la CCI d’Avignon et du Vaucluse)

- CCI FRANCAISES A LETRANGER -

LUCCIFE, premier réseau privé
francophile hors de France

Avec ses 112 chambres de commerce et d'in-
dustrie francaises a l'étranger (CCIFE)
implantées dans 76 pays, le réseau de
I'UCCIFE (Union des chambres de com-
merce et d'industrie francaises a I'étranger)
est un partenaire de choix des entreprises a
l'international. Ce réseau, qui fétera ses cent
ans en novembre prochain, s'est considéra-
blement professionnalisé. Il a de plus I'avan-
tage d'étre biculturel puisque chaque
chambre regroupe a la fois des entreprises
francaises et locales.

Cette particularité est mise en avant par le
délégué général de 'UCCIFE, Rémy Arthus.
« Nous sommes le premier réseau d’entre-
prises étrangeres francophiles qui s'intéres-
sent au marché francais », explique-t-il. De
fait, contrairement a ce quindique leur nom,
les CCIFE sont constituées a 40 % d’entre-
prises étrangeres (pour 60 % de francaises).
Elles regroupent 25 000 adhérents et
emploient 850 collaborateurs permanents,
francais, biculturels ou binationaux. Du coup,
grace a cette culture spécifique, les CCIFE

Rémy Arthus, délégué général de 'UCCIFE.

peuvent jouer un double role : celui de conseil
pour une entreprise francaise désirant sim-
planter a I'étranger, mais aussi celui d'infor-
mation pour une entreprise étrangere sou-
haitant investir en France ou faire du
commerce avec ce pays.

Bien entendu, selon sa taille et ses moyens,
chaque chambre propose une gamme de ser-
vice différente. Le service de base comporte
un accueil et une orientation des entreprises,
une information sur les pratiques d’affaires
et les marchés et une mise en relation e @ ®
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RESEAUX D’APPUI

150 contacts clés
en région

Montpellier Cedex 2

Tél. : +33(0)4 67 13 61 79
technopole@montpellier-agglo.com
www.montpellier-technopole.com

LIMOUSIN

Limoges Cedex
Tél. : +33(0)5 55 45 19 52
www.cr-limousin. fr

CRCI Limousin - Feytiat
Tél. : +33(0)5 55 71 39 40
eic limousin@limousin.cci.fr
www.eiclimousin.com.fr

Limoges Cedex
Tél. : +33(0)5 87 21 21 44
www. limousin-expansion. fr

APRIL - Limoges Cedex
Tél. : +33(0)5 55 45 15 22

LORRAINE

Metz Cedex 1 - Tél. : +33(0)3 87 33 60 43
www.cr-lorraine. fr

CRCI Lorraine - Nancy Cedex
Tél. : +33(0)38390 13 13
crci@lorraine.cci.fr
www.lorraine.cci.ir

ADIELOR - Metz Cedex 3
Tél. : +33(0)3 87 7536 18
contact@adielor.com
www.adielor.com
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